
CURSO

FORMULACION DE PROYECTOS DE 

MICROEMPRENDIMIENTO

DURACION : 70 horas



APRENDIZAJE ESPERADO N° 3

Realizar una propuesta de comercialización de

productos y/o servicios según el tipo de emprendimiento

a realizar.



F I N A N C I A M I E N TO  PA R A  M I C RO E M P R E N D I M I E N TO

Conceptualización Fuentes de Financiamiento

 Muchas veces, los emprendedores cuentan con todas las actitudes y

aptitudes necesarias para poner en marcha un proyecto de

emprendimiento, sin embargo, aparece la gran traba por la cual muchos

proyectos de emprendimientos sólo quedan plasmados en el papel o en la

mente de sus creadores, y es el tema del financiamiento y acceso a

recursos financieros, lo que provoca que muchos emprendedores

deserten de su idea, debido a la falta de recursos que les limita solventar sus inversiones, capital de trabajo,

gastos y cualquier otro factor asociado al crecimiento y puesta en marcha de su proyecto.



F I N A N C I A M I E N TO  PA R A  M I C RO E M P R E N D I M I E N TO

E s p o r e s t a r a z ó n q u e l a b ú s q u e d a d e f i n a n c i a m i e n t o e s u n o

d e l o s p a s o s m á s i m p o r t a n t e s y d i f í c i l d e c o n s e g u i r p a r a p o d e r

r e a l i z a r u n p r o y e c t o d e n e g o c i o , p u e s m u c h a s v e c e s s e r e c u r r e a

r e d e s d e f a m i l i a r e s o a m i g o s a q u i e n e s s e l e s s o l i c i t a u n t i p o d e

“ p r é s t a m o ” p a r a c o n c r e t a r s u p r o y e c t o , o t r a s v e c e s s e r e c u r r e

a O r g a n i s m o s F i n a n c i a d o r e s l o s c u a l e s a t r a v é s d e c i e r t a s l í n e a s

d e a p o y o e n t r e g a n u n a p o r t e r e a l m e n t e s i g n i f i c a t i v o t a n t o

p a r a l a s p y m e s c o m o p a r a e m p r e n d e d o r e s .



F I N A N C I A M I E N TO  PA R A  M I C RO E M P R E N D I M I E N TO

 Úl t imamente se ha incent i vado e l esp í r i tu empr endedor, pues to que ent idades tan to

Gubernamenta les como no gubernamenta les , f undac iones , en t idades un ivers i ta r ias

espec ia lmen te en Escue las de Negoc ios y ot ros , prom ueven es te t ipo de ac t i v idad para dar

so luc ión a una ser ie de conf l i c tos económicos y soc ia les .

 Ent regando r ecursos tan to a em prendedores como empresar ios de Pym es, es necesar io tener

en cuen ta que e l Es tado d ispone de es tos Organ ismos f inanc iadores para ser e l nexo de

conex ión ent re e l Gob ierno y Pymes .



FINANCIAMIENTO PARA MICROEMPRENDIMIENTO

Estos nexos cor responden a las pr inc ipa les ins t i tuc iones de carác ter púb l i co como

por e jem plo : CORFO, FOSIS, INDAP, SERCOTEC, en t re ot ras que se descr iben a

cont inuac ión .



F I N A N C I A M I E N TO  PA R A  M I C RO E M P R E N D I M I E N TO

CORFO Es la Corporación de Fomento de la Producción, un organismo que se encarga de

ejecutar las pol í t icas gubernamentales en el ámbito del emprendimiento y la innovación, todo

esto a través de herramientas e instrumentos compatibles con los l ineamientos centrales de una

economía social de mercado.(Corfo) Para lograr esto, entrega una serie de herramientas para

que así las empresas puedan competir dentro de los mercados encontrándose entre estas

herramientas el Crédi to CORFO MyYPe y Apoyo a la Innovación y Emprendimiento Social . Por

ejemplo El Viaje del Emprendedor.



F I N A N C I A M I E N TO  PA R A  M I C RO E M P R E N D I M I E N TO

SERCOTEC Es el Servicio de Cooperación Técnica, una Corporación de Derecho Privado que depende

del Ministerio de Economía, Fomento y Turismo(Sercotec, Ministerio de Economía, Fomento y Turismo) de

nuestro país.

El objetivo de esta Institución es “Promover y apoyar las

iniciativas de mejoramiento de la competitividad de las

micros y pequeñas empresas y fortalecer el desarrollo de la

capacidad de gestión de sus empresarios.” esa es su Misión.

Para realizar la Misión cuenta con varias herramientas que

apoyan a emprendedores y pymes, en donde se encuentran

diversos fondos concursable como:

 Capital Abeja Línea 1,

 Capital Abeja Línea 2,

 Capital Semilla Emprendimiento Línea1,

 Capital Semilla Emprendimiento,

 Capital Abeja Empresa,

 Capital Semilla Empresa, e Iniciativas de Desarrollo de Mercado entre otras.



F I N A N C I A M I E N TO  PA R A  M I C RO E M P R E N D I M I E N TO

Innova Biobío Es el Comité Fondo de Innovación Tecnológica de la Región del Biobío, es una

entidad que nace producto de un convenio entre el Gobierno Regional de Biobío, el Ministerio de

Economía, Fomento y Turismo y CORFO (www.Innovabiobio.cl), cuyo objetivo se orienta a

“promover la innovación, la transferencia de conocimiento y capacidad tecnológicas de

emprendedores y empresarios de la Región del Biobío.”. para el logro de este objetivo, esta entidad

cuenta con instrumentos de cofinanciamiento basadas en tres áreas que contemplan las diferentes

etapas del ciclo innovador (emprendimiento, transferencia de conocimiento e innovación

empresarial.), dentro de estas herramientas encontramos Convocatoria de Innovación en Turismo,

Habilitantes para la Pyme, Capital para emprendimiento innovador, entre otros

http://www.innovabiobio.cl/


F I N A N C I A M I E N TO  PA R A  M I C RO E M P R E N D I M I E N TO

Fosis Fondo de Solidaridad e Inversión Social , es un Servicio perteneciente al Gobierno de Chile 

que se relaciona con la Presidencia mediante el Ministerio de Desarrollo Social (Fosis), cuyo objetivo 

es “trabajar con sentido de urgencia por erradicar la pobreza y disminuir la vulnerabilidad en Chile” .

Para lograr esto, el Fosis apoya a personas en situación de pobreza quienes buscan mejorar su 

condición de pobreza (emprendimiento por necesidad), por lo que implementa programas que 

contemplan tres ámbitos: el emprendimiento, el trabajo y la habilitación social, en donde entre los 

instrumentos que proporciona destacan: Ámbito Emprendimiento, IDEAS Negocios Inclusivos y 

Fortalecimiento de Asociaciones Mypes



FINA NC IA M IENTO PA R A  M IC ROEM PR ENDIM IENTO

Indap Instituto de Desarrollo Agropecuario, perteneciente al Ministerio de Agricultura de Chile, el cual es el principal servicio del 

Estado que entrega apoyo a la agricultura familiar campesina su objetivo es “fomentar y apoyar el desarrollo productivo y sustentable 

de un determinado sector de la agricultura chilena: la pequeña agricultura, conformada por campesinas/os, pequeñas/os 

productoras/es y sus familias”(Indap).

En cuanto a las entidades privadas que entregan apoyo a las Pymes, se puede mencionar 
que las principales instituciones que otorgan servicios financieros son los bancos, las cooperativas 

de ahorro y crédito, y las fundaciones en donde dentro de este grupo destacan



FINA NC IA MIENTO PA RA  MIC ROEMPRENDIMIENTO

Bancos Aquí se encuentran una serie de entidades bancarias, las cuales se encargan de ofrecer

diversas alternativas de financiamiento tanto para el micro, pequeño y mediano empresario, en donde

la principal herramienta es la entrega de Créditos, en donde mediante una previa evaluación del

proyecto propuesto, en donde se analiza si el proyecto cuenta con algún tipo de tendencia a

permanecer en el tiempo y si el proyecto presenta una buena estimación de sus ingresos futuros.

Dentro de estas entidades bancarias se encuentran el Banco Santander, Banco de Chile, Banco Estado,

Banco Bci, entre otros.



Fondo Esperanza Institución de desarrollo Social, sin fines de lucro, cuyo objetivo es “apoyar 

el emprendimiento de mujeres y hombres emprendedores de sectores vulnerables a través de 

servicios micro-financieros, capacitación y promoción de redes de apoyo con el objetivo de aportar al 

mejoramiento de sus condiciones de vida, la de sus familias y comunidades”.  

 Fondo Esperanza impulsa la superación de la pobreza a través de la entrega de microcréditos y 

educación emprendedora.



INSTITUCIONES PRIVADAS: BANCOS E INSTITUCIONES FINANCIERAS
Los Bancos o instituciones financieras, corresponden a organismos privados que se encargan de entregar servicios financieros tanto a personas 
naturales como a empresas.
Entre los servicios que los bancos ponen a disposición de las pymes se pueden mencionar el financiamiento a través de crédito, Leasing, Factoring, 
entre otros. 

FACTORING.
El Factoring es una de las alternativas de financiamiento más atractivas y prolíferas de los últimos años. 
El mecanismo, orientado principalmente a las pequeñas y medianas empresas, consiste en la transferencia de la cobranza futura de créditos y facturas 
de la empresa a la institución financiera, la cual dará a cambio el dinero correspondiente al 90% aproximadamente de esas operaciones. 
Ventaja: Permite a la empresa dar crédito a sus clientes sin afectar su flujo financiero. Este sistema consiste en transformar activos como cheques, 
facturas, letras, pagarés, contratos y otros documentos por cobrar, en recursos líquidos inmediatos, a través de la cesión de facturas y/o créditos 
documentados. 



Para acceder a esta herramienta, es necesario pasar la etapa de evaluación de los montos y 

capacidad de pago, como también la acreditación de estados de situación, informes comerciales sin 

antecedentes y la existencia de un negocio con una antigüedad mínima exigida. Las principales 

ventajas del factoring son que ofrece una liquidez casi inmediata de las cuentas por cobrar, evita 

costos administrativos y no representa endeudamiento frente a otros acreedores.

LEASING A PERSONAS

Es un contrato de arriendo entre una entidad financiera y un cliente, en que al final del período 

pactado, el usuario tiene la opción de comprar o devolver el bien en cuestión. La empresa que se 

dedica al leasing hace la adquisición a su nombre y luego la deja en arriendo a un tercero. El leasing 

financia hasta 100% del valor de los bienes y servicios elegibles, cuyo valor de compra no exceda de 

UF 15.000, excluido el IVA. Se otorga en dólares o en unidades de fomento, tiene tasa de interés fija y 

considera plazos de pago de entre 3 y 5 años.



El Leasing Para Pymes permite comprar activos sin contar necesariamente con liquidez suficiente para hacerlo. Este mecanismo permite

al emprendedor adquirir insumos y bienes de capital, como maquinarias y equipos nuevos, así como también el montaje u obras orientadas a
fines productivos. La única restricción es que no financia el arrendamiento de bienes inmuebles (excepto cuando la normativa ambiental
obligue a la empresa a relocalizarse), vehículos de uso personal y bienes de capital usados (excepto cuando ellos se importen expresamente para
la empresa beneficiaria o cuando esta posea ventas anuales inferiores a US$ 1.000.000).

Para postular a un leasing, el emprendimiento debe haberse constituido legalmente como empresa y tener ventas anuales de hasta US$
10.000.000.



FONDOS Y CONCURSOS PUBLICOS

1.CAPITAL SEMILLA DE SERCOTEC .

Otorgado por el Servicio de Cooperación Técnica (Sercotec), financia y fortalece proyectos que tengan ventas anuales iguales o 

inferiores a 10.000 UF. Es un programa de carácter regional en el cual postulan emprendedores y empresas de cada región. Un 

jurado dirime entre los postulantes en función de factores como el nivel de innovación, la capacidad del equipo emprendedor o

empresa, la compatibilidad con los intereses regionales y la generación de empleo. Tiene dos líneas, una de emprendimiento y 

una de empresas, donde se reparten entre $1.500.000 y $2.000.000, y entre $3.000.000 y $6.000.000, respectivamente. Además, 

durante el período de postulación, existe una capacitación para la elaboración del plan de negocio. www.sercotec.cl

2.SUBSIDIOS FOSIS:

El Fondo de Solidaridad e Inversión Social tiene tres programas destinados a apoyar el emprendimiento, “Apoyo al 

Microemprendimiento”, “Apoyo a Actividades Económicas” y el de “Apoyo a Emprendimientos Sociales”. Estos fondos exigen 

tener una Ficha de Protección Social y, además de aportes en efectivo, contemplan capacitaciones y talleres. www.fosis.cl

http://www.sercotec.cl/


FONDOS Y CONCURSOS PUBLICOS

3.CAPITAL ABEJA DE SERCOTEC:
Concurso regional otorgado por el Servicio de Cooperación Técnica (Sercotec), orientado a empresarias, dueñas 
de micro o pequeñas empresas, que premia a los proyectos gana - dores con dinero en efectivo para promover el 
crecimiento de sus empresas a través de su desarrollo en nuevos mercados, consolidación en los actuales y 
fomentar la innovación de productos, servicios y/o procesos. www.sercotec.cl

4.FONDOS Y CONCURSOS CORFO
La Corporación de Fomento de la Producción, a través de Innova Chile, tiene cerca de 30 fondos concursables de 
apoyo al emprendimiento y la innovación. Estos entregan un subsidio de hasta el 80% del total del proyecto 
(varía según el fondo), con un monto máximo. Es por esto que, a la hora de elegir el fondo que más se ajusta al 
proyecto, es necesario evaluar su dimensión y su impacto. Todos estos fondos exigen una declaración detallada 
de los gastos de dicho monto, tanto en la postulación, como posteriormente, con boletas y facturas. La mayoría 
de los fondos de Corfo tienen ventanilla abierta, es decir, están abiertos todo el año. 
www.corfo.cl/necesidad/emprender

http://www.sercotec.cl/


FONDOS Y CONCURSOS PUBLICOS

Capital Semilla de Corfo Subsidio que apoya a emprendedores innovadores en el desarrollo de sus 

proyectos de negocios, mediante el cofinanciamiento de actividades para la creación, puesta en marcha 

y despegue de sus compañías. Financia hasta 75% del monto total del proyecto con un tope máximo de 

$40 millones y se puede postular todos los días hábiles del año. El trámite debe hacerse a través de 

una incubadora de negocios que actúe como apoyo en el proceso de innovación, emprendimiento, 

transferencia y comercialización tecnológica.

Concurso Semilla Expansión El objetivo general de este concurso es otorgar cofinanciamiento 

para apoyar el crecimiento y consolidación de emprendimientos dinámicos que hayan finalizado las 

etapas de creación y puesta en marcha. Por cada postulación, Corfo podrá otorgar un subsidio de hasta 

el 70% del costo total del proyecto, que puede ir entre los $60.000.000 y los $100.000.000, dependiendo 

de las características del proyecto.



FONDOS Y CONCURSOS PUBLICOS

Gestión de Innovación en Empresas Chilenas Este fondo es idóneo para empresas 

ya constituidas que persiguen implementar in- novación. El fondo contribuye al desarrollo de 

capacidades de gestión que promuevan una cultura que facilite y fomente el proceso de 

generación de ideas y conocimiento. Financia el pago a la corporación experta por la 

asesoría o el servicio de un software especializado que provea la sistematización del 

proceso de innovación. Dependiendo del tamaño de la compañía, Innova Chile brinda un 

cofinanciamiento de un 65% y hasta un 75%. Abierto todos los días hábiles del año



Financiamiento a través de Crédito: Esta opción, corresponde a una suma de dinero 

que se solicita a un banco o institución financiera para satisfacer una necesidad financiera 

de la empresa, para lo cual la Pyme se compromete a cancelar en pagos parciales en un 

período de tiempo determinado bajo un precio establecido denominado interés y por lo cual 

la entidad solicitante del crédito ofrece cierta garantía al banco para comprometerse a pagar 

el crédito solicitado.

Financiamiento a través de Leasing:  El leasing, corresponde a un sistema de 

financiación que consta de un contrato de arriendo para la adquisición de activos fijos bajo 

un plazo anteriormente estipulado. Para esto, la empresa que otorga el servicio de Leasing 

entrega el bien adquirido bajo un contrato en donde la Pyme se compromete a realizar 

pagos mensuales, dinero que va en directa amortización del valor total del bien adquirido, 

en donde al finalizar el contrato de Leasing, la Pyme tiene la oportunidad de adquirir o no el 

bien, en caso de ser adquirido se cancela una cuota denominada de opción de compra la 

que equivale a una cuota más de lo estipulado en el contrato. De las ventajas que se 

pueden distinguir en este tipo de financiamiento, es posible mencionar un financiamiento de 

hasta el 100% del valor total del bien a adquirir, flexibilidad para pactar el monto de las 

cuotas (ya sea en montos fijos o variables), rapidez en el financiamiento, se puede obtener 

una disminución de la base tributable de la empresa al operar con este tipo de 

financiamiento, entre otros beneficios. 



Documentación Mercant i l

INTRODUCCION
La complejidad de las actividades económicas han hecho que los simples acuerdos verbales queden obsoletos, hoy la 
constancia escrita de los pactos o acuerdos celebrados son orden de cada día.

El mundo moderno de los negocios exige que cualquier paso que se dé, se sustente a través de documentos timbrados y 
firmados por quien corresponda. La emisión y recepción de documentos de diversa índoles, podrán respaldar las 
transacciones económicas, financieras entre otros aspectos.
Por lo anterior, existen documentos mercantiles y de uso comercial, que permiten dejar constancia de todos los hechos 
que ocurren dentro de las empresas y organizaciones.



Documentación Mercant i l

EJEMPLOS: 

Cuando compro una polera o mercadería en el

supermercado, me entregan una boleta que 

respalda el pago realizado y la obtención del bien, 

como así mismo cuando mi padre va al banco a 

cobrar su sueldo, lleva un cheque emitido por su 

empresa para retirar el dinero del banco.



Documentación Mercantil

Es común que cuando emprendemos lo último en lo que pensamos sean los impuestos, pero 

este es un tema delicado. Los impuestos son algo que los gobiernos no se toman a la ligera; 

solo basta recordar que a Capone no lo encerraron por manejar una mafia sino por evadir 

impuestos, así que, aunque hagas todo lo demás bien, descuidar tus obligaciones fiscales 

puede convertirse en un real dolor de cabeza.

Sin embargo, para simplificar nuestras obligaciones con el fisco existen diferentes tipos de 

documentos tributarios, y hoy los conoceremos al detalle

https://www.chipax.com/blog/guia-basica-impuestos-chile/


Documentos Tributarios

Los diferentes tipos de documentos tributarios que se manejan en Chile son:
Boletas

De honorarios
De compraventa
De prestación de servicios
Comprobante de pago electrónico

Facturas
De compra
De venta
Exentas de IVA
De exportación
Notas de Crédito

Notas de Débito
Letras de cambio
Pagarés



Documentación Mercantil

Boletas de Honorarios

La boleta de honorarios, según el SII, es un documento que emite una 

persona natural que realiza actividades comerciales de forma esporádica o 

independiente (denominadas Segunda Categoría) y que no tiene un contrato 

laboral directo.

En palabras sencillas, este documento funciona como el ”contrato” entre un 

prestador de un servicio independiente y quien lo recibe. No existe un monto 

base ni tope, ni un rango de edad para quien quiera emitir este documento.

Este tipo de documento tributario se emite electrónicamente desde la 

plataforma del SII.  



Documentación Mercantil

Boletas de Compraventa y Servicios

Las boletas de compraventa son documentos tributarios que deben ser emitidas por el comercio en 

general, sin perjuicio de emisión de factura.

En la actualidad se emiten por Ley del Servicio de Impuestos Internos, 

a través de una máquina de boleta electrónica. 

Las hay con impresora incluida y otras que envían la boleta por correo electrónico.



Documentación Mercantil

Las facturas son uno de los tipos de documentos tributarios más utilizados en Chile,  en los cuales se 

detallan productos o servicios comprados o vendidos por una empresa. Pueden ser tanto físicas como 

electrónicas, aunque a partir de la Ley 20727, la facturación electrónica es una obligación para todas 

las empresas.

Factura de compra, otorgada por el comprador de un bien o servicio cuando el vendedor es un 

particular o no tiene facturas de venta. Esta debe incluir el RUT del comprador y marcarse como 

“factura de compra”.

Factura de venta, entregada por el vendedor de un bien o servicio que permite tener constancia de 

dicha compra. Debe constar de original y copia.

Facturas Exentas de IVA son facturas que por Ley eximen del IVA a empresas clasificadas en ciertos 

rubros.

Factura de exportación, emitida por una empresa exportadora localizada en el territorio nacional a un 

comprador con domicilio en el extranjero.

Monita



Documentación Mercantil:  Factura Electrónica



Documentación Mercantil:  Nota de Crédito.

Notas de Crédito
Las notas de crédito son documentos tributarios 
emitidos por vendedores o prestadores de servicios 
que se generan con el fin de anular total o 
parcialmente una cantidad de dinero previamente 
cobrada.
Las notas de crédito se emiten en casos específicos, 
como la anulación de una factura, cuando el 
cliente devuelve un producto y solicita un reembolso, 
cuando se le ha cobrado de más, cuándo se corrigen 
datos, valores u otra información.
La nota de crédito refleja que se ha devuelto parte del 
dinero o el total, indicando al fisco que ese dinero ya 
no hace parte de la empresa.



Documentación Mercantil:  Nota de Débito

Notas de Débito
A diferencia de las notas de crédito, las notas de 
débito se emiten por una empresa o prestador 
de servicio para indicar un aumento en la 
cantidad adeudada, no reflejada en la factura 
original.
Se emiten cuando hay errores en la factura, 
habiendo indicado un valor menor o por 
haber omitido el IVA, cuando el pago 
acarrea intereses por mora, y básicamente por 
cualquier razón que genere un aumento del 
precio del producto o servicio facturado.



Documentación Mercantil: Orden de Compra

Orden de Compra La Orden de Compra es el 
documento que emite el comprador a un proveedor 
para solicitar productos, servicios o ejecutar un 
trabajo, en el cual se especifica cantidad, precio, 
detalle, condiciones de pago, entre otras condiciones 
acordadas entre las partes. 
Este documento debe ser aprobado por el Proveedor 
una vez revisadas cada una de sus condiciones. 



Documentación Mercantil:  Guía de Despacho Electrónica

Guia de Despacho Electrónica.
Se emite desde la plataforma www.sii.cl

Cuando una empresa traslada productos o bienes desde un
lugar físico a otro, debe usar Guía de Despacho.    

Es un documento tributario cuya misión es formalizar y legaliza
los detalles de una venta, transacción o intercambio.  
Desde el 17 de enero de 2020 todas las Guías de Despacho 

se emiten en formato electrónico.

De acuerdo al SII “Una Guía de Despacho debe emitirse en
forma obligatoria cuando se haya optado por postergar el
otorgamiento de la factura y cuando se trasladen bienes, 

independiente de que constituyan o no venta.

http://www.sii.cl/


Documentación Mercantil:  Pagarés y Letras de Cambio.

Pagarés
Los pagarés son documentos utilizados para obtener recursos financieros en los que un deudor (el que recibe la 
plata o recursos) se compromete a pagar el dinero en un periodo de tiempo específico para así poder despegar . 
Este se diferencia de la letra de cambio en que el pagaré es emitido por el propio deudor.

Letras de cambio
La letra de cambio es otro tipo de documento mercantil en el que un librador (el acreedor), ordena el pago de 
una cantidad de dinero a un librado (deudor) en un periodo de tiempo específico. La letra de cambio es emitida 
por el librador, es decir, quien pone la plata o los recursos.



¡SUERTE!


